How You Sell isn't as impom‘anf as WHY ‘you Sell

Inner Game for Selling

Program ini akan berfokus pada pemberdayaan internal
setiap peserta dengan sasaran :
@® Memahami pola pikir diri sendiri dengan orang lain
terutama pembeli.

® Meningkatkan teknik komunikasi efektif dalam proses
interaksi dengan pembeli.

® Membangun keyakinan dan pola kerja tersetruktur
dalam mencapai target.

) . @® Mengenali motivasi internal masing-masing yang
Mariani Ng selaras dengan tata nilai perusahaan.

Certified IC Consultant. Materi :

Executive Leadership Coach. 4 ' |ntroduction to selling and buying mindset

2. The Artfor Effective Communication (Praktek)
3. Whoam | onselling

4. Discovering what controls your behind

5. Whydolsell

80% Praktek &
20% Teori

a N
Pelatihan ini diberikan secara interaktif dan aplikatif, serta di rancang untuk
Optimalisasi proses belajar dengan menggunakan metode Neuro Linguistic
Programming (NLP), Neuro-Semantics (NS), Accelerated Learning Techniques
serta beberapa terobosan dari Thingking Science dan Brain Research terbaru
yang dipadukan dengan teknik Meta-Coach.

Unleashing The Power of

Your Genius S
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